Marketing, Vente & Management de la relation client - fournisseur,

« Assister votre recherche de nouvelles possibilités de développement
concevoir le plan d'action et soutenir sa mise en ceuvre »

Coaching du Dirigeant et de son équipe de Direction

Délégations et management

Diagnostic de la performance opérationnelle

Avantages concurrentiels & positionnement de I'entreprise

Tableaux de bord & Business Plan

Plan d'actions commercial
Plan de progres et de
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equipes
Plan de recrutement et de partenariat
Plan de communication et de reputation
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@88 Bureau Paris
129bis, rue de Tolbiac
75013 Paris - Tél.:

10143462330/ Fax: 01434623 39

_,‘ Www.reseau-spa. fr
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RCS Paris 448 269 464
N° de prestataire de formation en cours



